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Vendas Semanais em R$ Carrinho

Comentários:

• A média de Vendas
Semanal do Carrinho tem
sido de R$ 25K;

• A participação de Vendas
do Carrinho no Total
vendido na Bombom varia
entre: 0,30% à 1,4% da
Bombom;

Desafios:

• Falta de Registro das
Vendas no Movimento
Diário das Vendas do
Carrinho dificultam as
vendas;

• Falta de PDV Móvel na
Operação do Carrinho
dificulta as Vendas;



POLÍTICA DE USO

• As vendas do carrinho devem ser registradas no USUÁRIO CARRINHO, com a 
finalidade de deixar rastreável as informações;

• Vendas usuário carrinho = Registro movimento diário;

• NÃO devem ser registradas vendas extra carrinho no usuário carrinho, como vendas 
de Bombom/Bilheteria;

• Dias de saída para baixa temporada: Sábados e feriados;
• Dias de saída para alta temporada: Quarta, sexta, sábado, domingos e feriados;

• O local de vendas do Carrinho  é dentro de salas até o término dos trailers;

• Posicionar o carrinho em local com vista para clientes ;

• TI irá entregar PDV Móvel em Abril de 2017;

• Direcionar um Funcionário com o Perfil de Vendedor e Desinibido para interagir com 
os Clientes na sala. O Funcionário deverá se apresentar, apresentar o Carrinho e 
Produtos e se Despedir da Sala após o tempo de permanência;



Registro Comentários:

• As vendas do Carrinho
devem ser registradas no
movimento diário no usuário
carrinho, conforme
apresentação ao lado;

• O Gerente deverá criar o
Usuário Carrinho no Arena
para facilitar o rastreamento
das vendas.
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Processo Carrinho Tradicional



Processo Carrinho VIP


